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Le logiciel pour des processus de vente complets et efficaces
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Optimisez vos processus de vente dans le cadre d'une solution

compléte, depuis la premiére demande client jusqu'a la facturation.

La solution de vente Abacus est un
élément central de I'ERP Abacus et s'integre
parfaitement dans tous les processus
importants tels que [approvisionnement,
le stock, la production et la comptabilité.
Elle reproduit numériquement l'ensemble du
processus de vente et assure la continuité
des traitements tout au long de votre

chaine d'approvisionnement.

Disponibilité en temps réel

Toutes les informations importantes, telles
que les données clients, les prix individuels
et les quantités en stock, sont actualisées et
disponibles a tout moment, méme pendant
vos déplacements. Lors d'un rendez-vous
avec un client, vous pouvez établir une offre

directement sur votre tablette, de maniére
rapide, fiable et adaptée au client.

L'automatisation pour plus d'efficacité

La solution de vente Abacus automatise les
étapes centrales des processus de vente
et garantit ainsi un traitement standardisé,
efficace et avec un risque d'erreur réduit.
Les différentes étapes  slimbriquent
parfaitement les unes dans les autres : une
commande peut étre automatiquement
créée dés acceptation de l'offre par le client.
D'autres processus tels que les commandes
fournisseurs, les imputations de stock et
la facturation peuvent é&tre déclenchés
directement, intervention

sans aucune

manuelle.

Transparence de tous les processus de
vente

Grace a la saisie centrale des données et
a une structure claire, vous gardez a tout
moment une vue densemble de toutes
les opérations et commandes en cours.
dashboards

de visualiser

Des interactifs permettent

toutes les informations
importantes et favorisent une prise de
décision rapide et fondée, aussi bien pour le
service interne que pour le service externe.
La coordination interne est plus rapide et la

réactivité vis-a-vis des clients est optimisée.
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Vente en un coup d'ceil

Etablissement des offres et entrée des
commandes

- Saisie mobile des commandes/offres

- Systéme de prix/rabais

- Création d'offres a partir de la gestion des
prospects

- Signature numérique et validation de
loffre

+ Validation pour les offres et les
commandes

- Versions des offres

Vos avantages

&

Traitement des commandes

+ Processus de commande automatisés

- Traitements groupés

+ Systéme multicanal avec shop en ligne
et systéme de caisse a intégrer

- Vérification de la disponibilité en direct

- Liaison avec les modules Projets et
Service
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Envoi et facturation

+ Envoi de colis

- Facture QR

- Echange de documents par voie numérique
avec les clients (e-documents / e-bill)

- Gestion des abonnements / facturation

en série
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- Processus automatisés et échange de données par voie numérique

- Processus de validation dynamique gréce a la définition de workflows

- Prét pour le défi numérique grace a I'E-Business Abacus

- Le logiciel peut étre adapté a vos besoins et étendu avec des modules complémentaires

Vous trouverez de plus amples informations sur : abacus.ch/vente

Abacus Research SA
Place de la Gare 2C
2501 Biel / Bienne
+41 32 325 62 62
contact@abacus.ch
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