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Das Jubiläumsjahr von 
ABACUS schliesst sich nahtlos an
die vorangegangenen an: Obwohl
das wirtschaftliche Umfeld gerade
im Bereich der Neuprojekte
schwierig war, resultierte 2009 
das beste Umsatzresultat der
Firmengeschichte.

Der positiven Umsatzent-
wicklung stehen grosse Investitio-
nen entgegen, die ABACUS erneut
auch im Jahr 2009 geleistet hat.
Mit Hochdruck wurde an der Wei-
terentwicklung der Software auf
die Version vi gearbeitet. Sie stellt
den vorläufigen Abschluss der
kompletten Rundumerneuerung
der ERP-Software dar. Mit ABACUS
vi steht erstmals eine vollständig
Internet-basierte ERP-Software zur
Verfügung, die von der Fakturie-
rung, der Produktionsplanung bis
hin zu den Finanzanwendungen mit
Kostenrechnung als Ultra-Light-
Client-Anwendung auch via Inter-
net genutzt werden kann. Damit
das Grossprojekt der Neuprogram-
mierung und den etlichen damit
verbundenen Begleitaufgaben er-
folgreich bewältigt werden konnte,
wurde der Mitarbeiterbestand wei-

Auftragsbearbeitungssoftware 
& Co im Vorwärtsgang

Zum zweiten Mal in Folge
wurden im letzten Jahr über 100
neue Lizenzen der Auftragsbear-
beitungssoftware verkauft. Brachte
2008 mit 135 neuen Lizenzen das
diesbezügliche Rekordergebnis, so
kamen im letzten Jahr 126 Pro-
gramme der Auftragsbearbeitungs-
software dazu.

Positives gibt es auch über die Ver-
käufe des Programms Service- und
Vertragsmanagement zu berichten.
Diese setzten sich mit 20 neuen
Lizenzen fort. Ebenfalls von einem
Aufwärtstrend haben die Program-
me für das Originalbelegscanning
und die elektronische Archivierung
profitiert, sie haben mit je über 90
neuen Installationen mehr als nur
positive Akzente gesetzt.

ter ausgebaut. Ende 2009 hat die
ABACUS-Gruppe über 200 Mit-
arbeiter beschäftigt. Wie in der Ver-
gangenheit hat ABACUS den Aus-
bau ohne Fremdmittel finanziert.
Das Unternehmen steht weiterhin
auf gesundem Fundament, was für
die Unabhängigkeit und Stabilität
der Firma von essenzieller Bedeu-
tung ist. Parallel zur Version 
ABACUS vi wurde während den
letzten vier Jahren auch eine neue
Branchensoftware für das Bauge-
werbe entwickelt, die heuer bei
Neukunden zum Einsatz gelangen
wird. Eine weitere Ergänzung des
Produktsortiments stellt die sich
noch in Entwicklung befindliche
Lösung für Immobilienverwaltun-
gen dar, deren Lancierung für den
Produktiveinsatz im nächsten Jahr
geplant ist. 



ABACUS PAGES 2 / 2010

Ausblick
Mit der neuen Softwarege-

neration vi ist ABACUS in der Lage,
ein Produkt anzubieten, das einer-
seits das geballte Know-how einer
25-jährigen Software-Entwicklungs-
aktivität enthält und andererseits
die aktuellsten Techniken aus dem

Internet-Bereich integriert. Kurz-
um, ABACUS vi vereint Bewährtes
mit Modernem. 

ABACUS vi ist das zum Jubiläums-
jahr neu lancierte Fundament.
ABACUS und alle Mitarbeitenden
wünschen sich, dass damit die Er-

folgsgeschichte von ABACUS auch
in den nächsten Jahren fortgesetzt
werden könne. Gleichzeitig soll
damit auch garantiert sein, dass die
von Anwendern und Partnern ge-
tätigten Investitionen in die Soft-
ware und Organisation langfristig
gesichert sind. 

Erfolgreichste Vertriebspartner im Jahr 2009

Am erfolgreichsten haben im letzten Jahr gemessen am Software-Umsatz die folgenden Vertriebspartner gearbeitet.
ABACUS gratuliert:

Gesamtumsatz 2009
1. Platz: Axept Business Software *
2. Platz: OBT
3. Platz: BDO

Programmverkäufe an neue und bestehende Kunden 2009
1. Platz: All Consulting
2. Platz: Axept Business Software *
3. Platz: Customize 

Innovationspreis 2010
1. Platz: Axept Business Software *
2. Platz: Customize 
3. Platz: OBT

Am meisten Lizenzen für die Programme Informationsmanagement, elektronische Archivierung, AbaScan, Aba-
Notify, AbaPilot, AbaAudit, AbaMonitor, Load Balancing und Datenbank-Connector haben im Jahr 2009 die ABACUS-
Partnerfirmen Axept, Customize und OBT abgesetzt. Diese Module stellen eine sinnvolle Ergänzung für die unter-
schiedlichsten Anwendungsbereiche in bereits bestehenden ABACUS-Installationen dar. 

* inkl. der im 2008 übernommenen Stefani + Partner 

Die Führungscrew von Axept nimmt die Auszeichnungen für den
erfolgreichsten ABACUS-Vertriebspartner des Jahres 2009 und den
Innovationspreis vor dem AbaHome entgegen.

All Consulting hat im 2009 am meisten Programmlizenzen verkauft.
Franz Derendinger und André Huber (v.l.n.r.), Geschäftsleitungsmit-
glieder bekommen den begehrten ABACUS-Pokal.
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