
Holz

Schilliger
Anwenderportrait Pages 1/2006

57

Die Schilliger Holz ist eine Erfolgsge-
schichte. Sie wird bereits in der fünften Ge-
neration von Familienmitgliedern geführt
und beschäftigt 170 Mitarbeiter. Neben
Sägewerken an verschiedenen Standorten
in der Schweiz betreibt das Unternehmen
auch heute noch eine leistungsstarke Wei-
terverarbeitungsindustrie mit Leimwerken.
Die Stärke des Unternehmens liegt vor al-
lem in der Verarbeitung von Holz, das ex-
klusiv aus schweizer Wäldern stammt und
in der Fähigkeit, auf kundenspezifische
Wünsche einzugehen. ”Wir sind zwar 
immer noch eine Fabrik, haben uns aber
immer mehr auch zu einem Dienstleis-
tungsunternehmen gewandelt”, erklärte
Bernadette Peter, Leiterin des Finanz- und
Rechnungswesens.

Klar, dass auch die Finanzbuchhaltung mit
der neuen Geschäftsbereichstruktur einem
vollständigen Relaunch unterzogen wurde.
Dank den diversen Applikationen mit den
vielen Kombinationsmöglichkeiten erweist
sich das Programm als fast unerschöpfliche
Informationsquelle. Besonders sticht das
Vertreterinformations- und Führungs-
system heraus. Konkret: Die Aussendienst-
mitarbeiter können netzwerkunabhängig
Kundendaten abrufen und Besuchsrappor-
te schreiben. Die daraus entstehende Da-
tensammlung dient der Führung als stän-
dig aktualisiertes Kontrollinstrument, zu-
mal das Kundenrating auch gleich mitge-
liefert wird.

Flexibel und wartungsfreundlich
Die kundenspezifischen Anpassungen im
Bereich der Auftragsbearbeitung durch die
BDO Visura erweisen sich als flexibel und
wartungsfreundlich: Bestechend an der Lö-
sung ist, dass VB-Scripting und OLE-Objek-
te von ABACUS zur Verfügung gestellt wer-
den, so dass BDO in der Lage war, mittels
VB-Programmierung die Funktionalitäten
an die Wünsche ihres Kunden anzupassen.
Dank diesem Konzept der Programmerwei-
terungen bleibt die Auftragsbearbeitung
wie die anderen Applikationen jederzeit
updatefähig.

Eine ”all in one”-Lösung
Mit einem festen Stamm von 3’000 Kun-
den werden allein 24’000 Rechnungen
jährlich in der schlank geführten Admini-
stration erstellt. Hinzu kommt das für ein
Unternehmen in dieser Dimension erfor-
derliche Controlling. Da ist ein modernes
und auf die Branche abgestimmtes Rech-
nungswesen das A und O. Eine Branchen-
lösung aus Österreich, die 1998 installiert
wurde, erwies sich im Alltag als zu wenig
transparent. Deshalb suchte die Schilliger
Holz im letzten Jahr nach einem neuen In-
strument, das in Form einer Gesamtlösung
möglichst alle Bedürfnisse abdecken sollte.
Seit dem 1. Januar 2005 setzt das Holzun-
ternehmen auf das Standard-Programm
von ABACUS für die Auftragsbearbeitung
und das Finanz- und Rechnungswesen.
Trotz Standard hat sich ABACUS auch als
Branchenlösung bewährt.

Das neue ABACUS-Programm liesse sich
treffend als ein Paket ”all in one” oder Ge-
samtpaket umschreiben. Bezeichnend an
der Firmenphilosophie von Schilliger Holz
ist die konsequente Ausrichtung auf die
Kundenwünsche. So werden Standardbil-
der und Kundengrafiken in Offerten, Bestä-
tigungen und Rechnungen zur besseren
”Lesbarkeit” integriert. Basis sind jedoch
präzise Angaben mit Bearbeitungsvorga-
ben für die Produktion und Spedition. Ver-
schickt werden diese Daten an die Kunden
schliesslich online.

Schilliger Holz: 
Vom Sägewerk zum Dienstleister
”All in one”-Lösung mit ABACUS

Die Schilliger Holz ist das grösste Sägewerk in der Schweiz. Das Kerngeschäft des 144 Jahre alten Unter-
nehmens liegt in der Verarbeitung und ”Veredelung” von Holz, das primär in der Bauindustrie in der

Schweiz und auch im Ausland zur Anwendung kommt. Die Schilliger Holz beliefert aber auch Schwingfeste
mit Sägespänen oder Zirkusunternehmen für die Abdeckung der Manege. Rund 245’000 Kubikmeter
Schweizer ”Rohstoffe” gehen jährlich in verschiedenen Werken durch die Säge oder das Leimwerk. Eine
ABACUS-Gesamtlösung ersetzt die bisherige Branchenlösung.



Realisiert wurde das Projekt in Rekordzeit.
Zwischen Auftragserteilung und Kick-off
lagen gerade mal zweieinhalb Monate.
”Unsere Kundin hat ihre Hausaufgaben
fristgerecht erledigt und uns ein exaktes
Briefing gegeben”, freut sich Projektleiter
René Schönauer von BDO Visura Solothurn
über die hervorragende Zusammenarbeit
mit Bernadette Peter. Das Programm sei
durchaus noch ausbaubar, sagt Schönauer.
Diese Standardlösung eigne sich für alle
Branchen, die Produkte und Güter herstel-
len, die viele auftragsbezogene Variablen
aufweisen würden. •

Projektablauf
• Projektbeginn Kick-off: Oktober 2004
• Analyse Vorstufe
• Business Blue-Print (Prinzip-Modell)
• Installations- und Text-Fine-Tuning
• Dokument und Auswertung
• Produktiver Start: 1. Januar 2005 
• Einführung VIS (Vertreter-Informations-

system): September 2005 

Bernadette Peter, Leiterin Finanz- und
Rechnungswesen 
”Die neue ABACUS-Lösung bietet viel
mehr Transparenz mit schier unendlichen
Anwendungs- und Informationsmöglich-
keiten.”

Schilliger Holz AG
Gründung: 1861 
Sitz: Küssnacht am Rigi (SZ)
Mitarbeitende: 170 

Kerngeschäft: Verarbeitung und Weiter-
verarbeitung von Holz. In grossen Säge-
werken in der Schweiz und modernsten
Trockenkammern betreibt sie leistungs-
starke Leimwerke zur Herstellung von
Leimholzprodukten aus schweizer Holz.

Markt: Bauindustrie in der ganzen 
Schweiz
Export: ca 40 % (Italien,
Mittlerer Osten, USA)

Weitere Auskünfte erhalten Sie bei:

Schilliger Holz AG
Haltikon 33
CH-6403 Küssnacht am Rigi/SZ 
Telefon 0041 41 854 08 00
www.schilliger.ch

BDO Visura
René Schönauer
Biberiststrasse 16
CH-4501 Solothurn
Telefon 0041 32 624 62 46
www.bdo.ch

ABACUS-Software bei 
Schilliger Holz AG
• Auftragsbearbeitung 22 Benutzer
• Adressverwaltung 1 Benutzer
• Finanzbuchhaltung 1 Benutzer
• Debitorenbuchhaltung 1 Benutzer
• Kreditorenbuchhaltung 1 Benutzer
• Lohnbuchhaltung 1 Benutzer
• Electronic Banking 1 Benutzer
• Report Writer AbaView 8 Benutzer

• Anzahl Adressen 5’800
• Anzahl Artikel / Leistungen 280
• Kunden 3’000
• Kreditoren 3’400
• Anz. Verkaufsaufträge 24’000/Jahr
• Anz. Auftragspositionen 192’000/Jahr
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